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Stellenangebot:  Freier Handelsvertreter bei der bike-energy Ladestationen
 
Unternehmen:  bike-energy Ladestationen
Mitterschartenweg 7 
AT - 5522 St. Martin am Tennengebirge 
Telefon: +43 (0) 6463-640 91 
Mail: office@bike-energy.com 
 
Über uns: Wir sind ein renommiertes, erfolgreiches Unternehmen im Bereich E-Bike Ladestationen und Infrastruk-
tur – E-Bike-Kompetenz seit 2008. Wir sind stolz darauf, innovative E-Mobility Infrastruktur-Lösungen für Tourismus, 
Gewerbe, Städte und Kommunen bieten zu können. Mit einer Leidenschaft für Qualität (100 % Made in Austria) und 
Innovation haben wir uns einen ausgezeichneten Ruf erarbeitet und sind auf der Suche nach einem talentierten 
freien Handelsvertreter, der unser erfolgreiches Team ergänzen möchte. 
 
Aufgaben und Verantwortlichkeit:
Als freier Handelsvertreter bei bike-energy haben Sie unter anderem folgende Möglichkeiten: 

• Neue Kunden in Ihrem Verkaufsgebiet zu identifizieren und akquirieren; 
• Unsere Produkte und Dienstleitungen bei Kunden zu präsentieren und zu verkaufen; 
• Kundenbeziehungen zu pflegen und die Kundenzufriedenheit sicherzustellen; 
• Umsatzziele zu erreichen bzw. zu übertreffen und Ihre Provision zu maximieren; 

 
Vorteile unseres Angebots:  

• Sehr attraktive Provisionsstruktur mit unbegrenztem Verdienstpotenzial; 
• Flexibles Arbeitsumfeld und die Möglichkeit, Ihre eigenen Arbeitszeiten festzulegen; 
• Unterstützung durch unser erfahrenes Team und kontinuierliche Schulungen; 
• Zugang zu hochwertigen Produkten/Dienstleitungen und einem etablierten Kundenstamm; 
• Die Chance, sich in einem erfolgreichen Unternehmen weiterzuentwickeln und                                                  
Ihr Einkommen drastisch zu steigern; 

 
Qualifikationen: 

• Erfahrungen im Vertrieb von Vorteil, jedoch nicht zwingend notwendig; 
• Ausgezeichnete Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeit; 
• Eigenmotivation, -verantwortung und die Fähigkeit zur Selbstorganisation; 
• Begeisterung für den Vertrieb und den Wunsch, erfolgreich zu sein! 

 
Bewerbungsverfahren:
Wenn Sie auf der Suche nach einer aufregenden, zukunftsorientieren Vertriebsmöglichkeit sind und sich unserem 
Erfolg anschließen möchten, senden sie bitte Ihren Lebenslauf und ein Anschreiben an (office@bike-energy.com). 
Wir freuen uns darauf, von Ihnen zu hören und die Möglichkeit einer Zusammenarbeit zu sprechen. 
 

Schließen Sie sich unserem Team an und gestalten Sie Ihre Zukunft im Vertrieb mit bike-energy.
Werden Sie Teil unseres Erfolges!

www.bike-energy.com


